COMPTE RENDU ATELIER DU FRESS AUTOUR DE LA MONNAIE COMPLEMENTAIRE ANIME PAR TOULOUSE EN TRANSITION ET SOL-VIOLETTE

FREINS ET LEVIERS DES MONNAIES COMPLEMENTAIRES

I] LES FREINS INDIVIDUELS
Trouver les lieux où échanger des euros en Sols ;
Trouver des informations (listes d'acteurs), problèmes de visibilité ;
Accessibilité des prestataires ;
Comprendre les avantages et inconvénients ;
Les prix sont plus élevés dans le réseau même si conscience de leur justesse ;
A priori sur la complexité du projet ;
Nombre et variété des prestataires limités ;
Peu de communication ;
Peur de la contrefaçon et donc de la pérennité ;
Crise et précarité connue par une large frange de la société ;
Peur de s'investir dans l'association, donner son temps (crise du volontariat) ;
Obligation d'indexation sur l'euro.
II] LES FREINS EXTERIEURS (VENANT DE L’ENVIRONNEMENT)
Présence d'organisateurs souvent insuffisante ;
Manque d'information quant aux réflexions "ça ne sert à rien", "comment ça marche ?" ;
Manque de visibilité ;
Nombre de prestataires limités ;
Nombre / régularité des utilisateurs ;
Banque/Finance dominantes ;
Grande distribution (bas prix non responsables, compétitivité) ;
Loi ;
Institutions publiques ;
Manque de volonté politique, journalistique ;
Force des lobbys du commerce et de la finance ;
Financement (impression billets, animation réseau...) ;
Trop de technicité (nouvelles technologies) ;
Opposants aux MLC ;
Peurs collectives (culture, éducatif).
III] QUE SUIS-JE PRÊT-E A FAIRE ?
En parler au boulot : à la centrale d'achat, à titre personnel ;
Utiliser au quotidien ;
Transmettre l'information à ses proches (famille, amis, collègues...) ou offrir de la monnaie locale ;
Faire "pression" sur les commerçants qui n'acceptent pas la MLC ("peut-on payer en Sols?") ;
Thème abordé dans l'Ecole de Journalisme de Toulouse (EJT) ;
Proposer aux commerçants de faire des chèques-cadeaux en MLC (monnaie fléchée) ;
Démarcher directement les commerçants ;
Proposer aux salarié-e-s des commerçants du réseau un pourcentage en MLC du salaire ;
Démarcher les collectivités territoriales ;
Payer cantine en Sols au boulot ;
Parrainage entre entreprises ;
Animations dans les écoles (lycées, collèges, FAC) ;
S'engager dans la vie associative ;
Adhérer à l'association (paraît couler de source, mais en réalité n’est pas si simple !) ;
Accepter le Sol en tant que professionnel bien-être, coach alimentaire ;
Améliorer la communication sur l'existence de la MLC ;
Améliorer la visibilité géographique des MLC en France (carte interactive).
IV] DE QUOI AI-JE BESOIN?
Un réseau diversifié, étendu (les secteurs utiles au quotidien) ;
Bénévoles (rencontres, débats, soirées musicales) ;
Equipe spéciale pour les "collectivités territoriales" ;
Supports de communication ;
Agenda sur plusieurs mois des réunions d'information sur les MLC ;
Organiser des moments de rencontres entre prestataires et/ou adhérents ;
Prix moins chers.
